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344, rue Main, bureau F
Shediac (Nouveau-Brunswick) E4P 2E8
(506) 532-4926   www.pacnb.org



	Programme d’appui au démarrage de microentreprise jeunesse 2024-2025



Tu fréquentes une école francophone et tu te passionnes pour l’entrepreneuriat ? Que tu aies déjà démarré ta microentreprise ou que tu envisages de le faire prochainement, Place aux compétences (PAC) peut appuyer ton projet sous forme de financement, de mentorat et de publicité. Ce programme a pour objectif d’aider les jeunes à acquérir des outils et à bénéficier d’opportunités pour développer leurs compétences entrepreneuriales.

Pour être éligible au programme :
1. Tu dois avoir l’intention de démarrer une microentreprise ou d’avoir déjà un projet en cours;
2. Ton projet de microentreprise doit s’effectuer en dehors des heures de classe, de ta propre initiative;
3. Tu dois fréquenter une école francophone au Nouveau-Brunswick;
4. Tu dois remplir un plan d’affaires pour expliquer ton projet. Tu peux recevoir de l’appui pour t’aider à le remplir.
5. Tu dois t’engager à participer à au moins une vente durant l’année scolaire (dans un marché local, à l’école ou à un autre endroit).

Si ta demande est acceptée, les fonds du programme doivent être utilisés pour l’achat de matériel ou d’équipement lié à la microentreprise. PAC pourra te rembourser des dépenses encourues pour le démarrage ou l’amélioration de la microentreprise (avec factures/reçus). Les achats doivent être faits après l’acceptation de la demande. 

L’appui financier maximal est de 500 $ et peut varier d’un projet à l’autre, selon la demande et les besoins. Puisqu’un nombre limité d’élèves seront acceptés, SVP ne pas soumettre de demande si tu as bénéficié du programme dans le passé.

Pour les écoles du DSFNE et du DSFNO soumets ta demande à joannie@pacnb.org  
Pour les écoles du DSFS soumets ta demande à gabrielle@pacnb.org 

La date limite pour soumettre ta demande est le 25 avril 2025.



	Information générale 

	Nom de l’élève / noms des élèves : 
	

	École :
	

	Niveau scolaire : 
	

	Nom de la microentreprise :
	

	Nom de l’élève qui présente la demande :
	

	Numéro de téléphone :
	

	Courriel de l’élève demandeur :
	

	Nom d’un parent du demandeur :
	

	Courriel d’un parent du demandeur :
	

	Numéro de téléphone d’un parent du demandeur :
	

	Adresse complète du demandeur incluant le code postal :
	






	Plan d’affaires

	Nom de l’entrepreneur.e 
	
	

	
	
	

	
1. Décris en quelques lignes ton projet de microentreprise.

	a. Qui es-tu ? (nom d’entreprise)
	

	b. Quel est ton produit ou service?
	

	c. Qui aides-tu? (Qui sont tes clients cibles)
	

	d. Pourquoi veux-tu offrir ce produit ou service? (Bénéfices d’utiliser ton produit)
	

	e. 
	

	

	
2. Décris en détail le produit ou le service de ta microentreprise. 

	a. Ton produit ou service répond à quel besoin?
	[bookmark: _GoBack]

	b. Apporte-t-il une solution à un problème? Lequel?
	

	c. Est-ce que quelque chose le rend unique (ce qui le rend compétitif)? Quoi?
	

	d. Pourquoi tes clients voudraient-ils acheter le tien au lieu d’un autre modèle? Nomme plus d’une raison.
	

	e. 
	

	f. 
	

	

3. Décris ta clientèle cible : Qui en a besoin? Mieux tu connais tes clients, plus tu pourras communiquer efficacement avec eux pour répondre à leurs besoins.

	a. Le client idéal habite où?
	

	b. Son âge?
	

	c. Son occupation?
	

	d. Ses loisirs?
	

	e. Autres informations importantes :
	

	
	

	
4. Selon toi, quelles sont les attentes du client quand il achète un produit ou un service comme le tien? Place-toi dans les souliers du client… vas-tu faire un sondage pour connaître les préférences des clients? (Un exemple de questions se trouve à la Fiche 1.) 

	

	

	

	

	5. Pourquoi veux-tu démarrer ce projet? (Est-ce qu’il touche tes intérêts, tes compétences, tes forces ou veux-tu développer de nouvelles compétences, etc.?)


	

	

	

	

	6. Quelles seront les grandes étapes de ton projet? Utilise le tableau à la fiche 2 ou ton propre tableau pour t’aider à planifier ton projet. 


	

	

	

	7. Quel est le temps nécessaire pour fabriquer une unité de ton produit ou pour offrir ton service? (Exemple, je veux fabriquer des chandelles et pour en fabriquer 10, j’ai besoin de 3h. (60 minutes x3h/10= 18 minutes me sont nécessaires pour fabriquer une unité.) Tu peux faire une estimation du temps.

	

	
8. Quels seront les coûts pour fabriquer une unité (si c’est un service, quel sera le coût pour offrir le service une fois à un client?  (Remplir la fiche 3 pour t’aider à faire le calcul)


	

	
9. Quel sera le prix de vente de ton produit ou service? 

	a. Quel est le prix de vente de tes compétiteurs par unité ou par service ?
	

	b. Combien les clients sont-ils prêts à payer par unité ou par service ? 
	

	c. Combien sera ton profit pour chaque unité vendue ? (Prix de vente - les dépenses). Exemple : le prix de vente d’un savon est de 5$ et les dépenses pour le fabriquer sont de 2$. Le profit sera de 3$ par savon vendu.
	

	
10. Comment le produit/service sera-t-il présenté? 

	a. Nom accrocheur du produit ou du service
	

	b. Logo
	

	c. Emballage
	

	d. Étiquette d’une liste d’ingrédients ou mode utilisation ?
	

	
11. Par quels moyens vas-tu communiquer avec tes clients pour qu’ils connaissent ton 
produit / service (marketing) ?

	

	

	12. Où et quand le produit sera-t-il vendu ?
	

	a. Si c’est un service, où sera-t-il offert ?
	

	b. Quand sera-t-il offert ?
	

	
	




13.  Quelles sont tes prévisions budgétaires (revenus et dépenses) ?                                              Inclure le montant que tu demandes au programme d’appui dans les revenus.  

	Revenus prévus 
	Montant ($)

	Ventes prévues (produit #1)
	

	Vente du produit #2 (si applicable)
	

	Vente du produit #3 (si applicable)
	

	Montant demandé au Programme d’appui microentreprise jeunesse PAC
	

	Autres revenus :
	

	Total des revenus prévus
	



	Dépenses prévues 
	Montant ($)

	Achats de matériaux (énumère ta liste de matériels et équipements dont tu auras besoin)
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	Total des dépenses prévues
	



Revenus nets des ventes (revenus-dépenses) :_____________$ de profit prévus

Ces prévisions sont pour la période du ____________ au _____________
                                                                       JJ/MM/AAAA         JJ/MM/AAAA

	Outils



Fiche 1 : Exemple de questions de sondage simple

1) Seriez-vous intéressé à acheter un bracelet pour dames avec fil élastique, lequel serait fabriqué entièrement par un groupe d’élèves de notre école ? Voici une photo du style de bracelet qui sera offert.
          [image: ]Oui _____   Non ______

2) Si oui, avec les chiffres, 1 - 2-  3-, veuillez SVP indiquer quel serait votre premier choix de couleur de billes utilisées, 2e choix de couleur, et 3e choix de couleur. 
					Noir et gris _____ 
					Rouge et noir _____
					Bleu et clair _____
					Argent et noir _____
					Argent et clair _____     

3) Quel prix seriez-vous prêt à payer pour un bracelet ? (Svp, cochez une réponse) 

8 $______		10 $ ______ 		12 $ _____

Merci beaucoup d’avoir répondu à notre sondage !



Fiche 2 : Exemple de tableau pour planifier les étapes de ton projet

Les membres de mon équipe sont : _______________________________________________________

	Objectifs / tâches
	Actions
	Matériel / équipement ou autres besoins (experts, location de salle, etc.)

	Date limite pour le faire
	Personne responsable
	Coûts ($)

	Recherche d’informations
	Consulter un expert, recherche Internet, etc.
	
	
	
	0

	Faire une liste de matériel et d’équipement
	Vérifier si du matériel est disponible à l’école, dans la communauté, etc.
	
	
	
	

	Savoir combien d’argent j’ai besoin pour débuter mon projet
	Faire un budget (dépenses prévues et revenus prévus)
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	




Fiche 3 : Estimer les coûts pour déterminer un prix de vente unitaire

Utilise cette grille pour connaître les coûts et déterminer le bon prix de vente. La grille peut être utilisée, qu’importe le produit.
Exemple : un des matériaux/ingrédients nécessaire pour fabriquer ton produit (exemple : des biscuits), est de la farine et un sac de farine coûte 4 $ pour un kilo. Selon ta recherche, tu trouves que dans un kilo, il y a environ 8 tasses de farine. Selon la recette suivie pour les biscuits, tu peux faire 24 biscuits avec une tasse de farine.  
Donc, tu sais que tu pourras faire (24 biscuits X 8 tasses de farine) = 192 biscuits avec un kilo de farine.  4 $ / 192 = 0.0208, ce qui veut dire que chaque fois que tu produis un biscuit, ça coûte environ 2 cents par biscuits pour la farine seulement. Tu dois ensuite inclure tous les matériaux pour calculer le coût total unitaire. 

Ex.                          Farine			                 4$	     divisé par        192	                   =    0.02 $ 
	Matériaux nécessaires pour fabriquer le produit. Inclure les matériaux pour l’emballage.
(ou ressources nécessaires pour organiser un événement ou un service) 
A
	Prix pour ce matériel ($)



B
	Nombre d’unités produites avec cette quantité de matériel

C
	Coût unitaire ($)




D

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	Total des coûts variables par unité  
	


Le total de la colonne D donnera le Coût variable par unité (ou coût total variable pour produire une unité). Il y a d’autres dépenses à considérer, comme les dépenses fixes.
Le prix de vente unitaire doit être plus élevé que le coût unitaire pour faire un profit. Fixe ton prix de vente en tenant compte d’une quantité de production réaliste, des profits totaux que tu aimerais réaliser et le prix de vente pour un produit similaire vendu par un compétiteur.   
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PLACE AUX COMPETENCES




